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近日，在固原市原州区彭堡镇新星土地股份
专业合作社，负责人陆小军带领团队开展新品种种
植示范基地的管理工作，今年的实验品种——晋
杂谷202，长势喜人，谷穗饱满坚实。

新星土地股份专业合作社是当地农业合作社
发展的一个缩影。2024年，得益于原州区小杂粮
种植补贴项目的出台，陆小军联合固原科技、农业
农村等部门的科技团队，引进农作物新品种，既提
高了农作物的产量和品质，也带领农户走上增收
致富之路。

种植补贴政策是国家为了鼓励农民种植积极
性，提高农业生产力，保障国家粮食安全而实施的
一项重要措施。在原州区，这一政策的实施，让当
地农户享受到了真正的实惠。“我们 2024 年出台
的原州区小杂粮种植补贴项目，主要针对同一乡

镇内集中连片种植糜子、荞麦、莜麦、杂交谷子等
小杂粮累计面积在 300 亩以上，最小连片地块不
小于 50亩的经营主体，给予补贴。”原州区农业农
村局相关负责人说。

“有了种植补贴，合作社能够引进更好的种子、
肥料和先进的种植技术，不仅降低了生产成本，还提
高了作物的产量和质量。通过科学种植和管理，确
保新品种的优良特性得以充分发挥，为农民带来实
实在在的收益。”陆小军说。在新品种种植示范基
地，晋杂谷202的引进是陆小军和科技团队共同努力
的结果。这种新品种具有抗旱、抗病、高产的特
点，非常适合在原州区这样的干旱地区种植。

身为科技特派员的陆小军，希望借助科技之
力带农户走得更远。陆小军组织合作社成员和周
边农户参加各类农业技术培训，学习先进的种植

管理知识。“现在种地不仅是辛苦活，还是技术活，
在新星土地股份专业合作社，我们在掌握新品种
种植技术的同时，还学会了如何科学施肥、合理灌
溉以及病虫害防治，产量的提升让我们的钱袋子
也鼓了起来。”农户李正民笑着说。

种植补贴不仅补的是农民的钱袋子，更是补
在了农业发展的关键点上。通过补贴政策的引
导，如陆小军一样的种植户更加积极地投身于农
业生产中，产量和品质有了保障，进一步促进农业
技术的推广和应用，各地合作社通过引进、培育、
种植新品种，实现了从传统农业向现代农业的转
变，他们在种植补贴等一系列农业补贴政策的支
持下，不断让新品种、新技术在当地开花结果，成
为当地农业发展的重要力量，也为当地农民增收
致富注入了新的活力。

种植补贴账——

鼓起农民钱袋子
本报记者 李昊斌
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家 庭 、个 体 工
商户、企业的收入
是观察经济社会发
展的一面镜子，透
过一个个小账本可
以真切感受经济社
会 发 展 的 脉 动 。
2024 年，大家的收
入支出账是什么？
享受了哪些政策红
利？有什么妙招过
好小日子？对 2025
年“挣大钱”还有什
么期盼？

家庭借助以旧
换 新 政 策 购 置 新
车，实现了生活质
量的稳步提升；商
户争取创业津贴，
更新经营理念，开
起了独具风格的店
铺；农户在补贴政
策的支持下，不断
让新品种、新技术
在当地开花结果，
实现了从传统农业
向 现 代 农 业 的 转
变；企业抓住产业升
级的机遇，加大了
研发投入，提高了
生产效率，在市场竞
争中脱颖而出……
日前，记者走进百
姓家中、小微企业、
个体商户，通过探
访大家的小账本，
透视经济社会发展
的大变化。

近日，在吴忠仪表有限责任公司生产车间，
200多名技术工人在不同工位上忙着生产、加工调
试，从这里生产的各类型号的控制阀正源源不断
运往全国各地。

吴忠仪表是我国控制阀行业的龙头企业，公
司瞄准国际前沿技术，加大自主研发，在国内离散
制造行业中最先实现了分钟级车间作业的5G智能
工厂，获评为国家智能制造试点示范企业、中国智能
制造标杆企业和自治区重点产业链“链主”企业。

企业向高端化、智能化、绿色化转型，离不开
科创研发投入。“智能制造的研发所需资金巨大，
我们每年投入科研经费达 4000多万元，离不开税
费政策支持。”吴忠仪表有限责任公司财务总监张

文君说，税务部门依据我们研发智能化改造需求，
精准推送政策。还对公司涉外国际税收政策予以
指导。“2024年公司享受税收优惠 3320万元，更增
强了我们走智能化发展方向，当好高端阀门产业

‘链主’的信心和底气。”
宁夏税务部门充分发挥税收职能作用，持续

优化税收营商环境，不折不扣落实好各项税费优
惠政策，全力帮扶企业纾困解难，减轻企业资金压
力，激发企业活力。截至 2024 年底，全区享受研
发费用加计扣除、先进制造业企业增值税加计抵
减两项支持科技创新的主要税收优惠政策减税
4.95亿元。

隆德花灯是隆德县的一张名片，花灯制作过

去处于“半年闲”的状态，只为春节、元宵节等传统
节日服务。为让隆德花灯走出去，固原税务部门

“一对一”服务，还送来“红利账单”，税收的“大礼
包”让隆德县正观花灯工艺有限公司每年都有走
出去参观学习的机会，不断提升工艺技术。如今，
该公司全年都有订单，业务范围已经辐射到了福
建、江苏、陕西等地。

“我们公司 2018 年落户隆德县，之所以选择
这里，是因为隆德县花灯历史悠久，文化底蕴深
厚。”企业负责人李建平说，公司发展已经走过6个多
年头，除了当地政府的大力支持外，税务部门的贴
心服务和支持让企业发展的信心越来越足，公司
累计享受税收优惠达77万多元。

研发账——

创新赋能，让企业有了话语权
本报记者 赵 磊

“2024年，我们企业发展态势良好，在‘两新’
政策的支持下完成了一系列技术改造和设备更新
项目，年综合产值提升了 30%。”谈及企业年度技
改，银川伊百盛生物工程有限公司创始人唐亚楠
如是说。

作为一家从事保健营养食品开发、生产和销
售的国家高新技术企业，银川伊百盛生物工程有

限公司自 2006年 11月成立以来，除从事传统
牛羊副产品精深加工外，还抓住羊胎素、复合
枸杞等宁夏道地中药材产区资源优势，开发、
生产各类保健营养食品、特殊膳食食品。目

前，该公司生产的羊胎素占国内市场份额 80%以
上，成为全国最大的羊胎素专业生产和营销基地，
开发了羊肝硒片、羊肝冻干粉片等 80 多种产品，
并与北京同仁堂、汤臣倍健、环球制药等多家国内
外知名大型企业形成稳定合作关系。

“良好的政策环境，坚定了企业的投资信心。”
唐亚楠说，2024年 4月以来，企业投资 1亿元启动
健康产业园技改项目，获得国家超长期特别国债
241万元的资金支持，开启了企业提升生产效能与
产品质量的关键布局——数字化饮品口服液生产
车间、全自动化特殊膳食固体生产车间、研发中

心、检测中心、现代化仓储物流系统等项目在 2024
年 10月相继落地投产，整个健康产业园技改项目
共淘汰落后低效设备、超期服役的老旧设备共 52
套，逐步向智能工厂迈进。

“技改项目帮助企业实现了从制造向智造的
蝶变。”该公司行政经理贾丽茹算了一笔账，新设

备投入后，厂区综合生产效率提高 20%，产品质量
稳定性显著增强，通过智能制造和数据分析，生产
成本、库存成本和运维成本整体降低 20%以上，能
耗降低15%以上。

“我们的产品品质和交付速度提升后，赢得了
更多市场份额，新增产值达 5000万元以上。”贾丽
茹说。

厂区变景区、生产线变观光线，银川伊百盛生
物工程有限公司的技改之路还在继续，打造“工
业+旅游”模式，变“硬核工业场景”为“文旅新晋打
卡地”，是今年该公司传播企业文化，提升品牌知
名度的重要途径之一。

“目前，我们的宁夏滩羊高端产业文化馆、科
技大楼更新项目还在进行中，预计今年 5 月竣
工。届时游客将近距离观看车间生产工艺流程，
更多角度了解我区滩羊特色产业发展。”该公司旅
购部经理朱海斌介绍，今年，公司将围绕滩羊、枸
杞、绿色食品科研开发和精深加工、文化旅游等重
点产业创新打造企业“文化链、产业链、产品链、店
商链、云商链、旅游链”六链合一新模式，推出 50
余种羊系列、牛系列营养产品，用高效技改投入助
推企业高质量发展。

技改账——

设备更新，让企业从制造走向智造
本报记者 马雨馨

近日，银川市民王玺拿出了家中的小账本，记
上一笔：2025年借以旧换新政策，为家里更换一台
大容量冰箱，添置一台手提电脑。

做出这样的决定，源于 2024年王玺家的另一
件大件添置——购车。王玺本来有一台小轿车，
购买于 10 多年前，当时女儿出生，用车的地方多
了起来。在家中老人资助和小两口省吃俭用积攒
以及贷款下，第一辆总价 12万元的小轿车“驶”入
了这个家庭。

这些年，上下班、接送孩子、送老人就医、一家

人出去游玩等，这辆车发挥了重要作用。只是近
几年随着汽车的自然老化，各种小毛病也多了起
来，修修补补很是费钱。加之家庭成员持续增加，
这辆车已经满足不了王玺一家老小的使用需求，
换车提上了日程。

因为各种原因一再推迟。“说白了，就是手
头不太宽裕，又想买一辆技术先进，满足全家人
使用的 SUV 汽车。”王玺笑着解释。2024 年，汽
车以旧换新政策让王玺的换车计划如愿达成。
王玺仔细研究了政策，如果直接报废原有轿车，

最高补贴 2万元。更新置换，最高补贴 1.5万元。
原有小轿车虽然老旧，但这些年为家庭出行
立下了“汗马功劳”，王玺着实不舍。最后在专
业人士建议下，王玺将原有轿车过户到妻子名
下，重新选购了一辆价值 13 万元的新能源 SUV
汽车。

今年，王玺又在对照以旧换新政策研究新的
家庭添置计划。“该节省的要节省，该享受的生活
也要享受，过日子要像芝麻开花节节高，这样生活
才有盼头。”王玺感慨地说。

购车账——

爱车焕新，让生活更美好
本报记者 杨 娟

在银川，很多书友都知道蔷薇书店。店主是
一名“95 后”，名叫邵中豪，他更喜欢别人叫他阿
豪。记者翻开蔷薇书店在小红书的账号，看到了
阿豪写的很多期“蔷薇书店昨日记”，内容有书籍
推荐、关于读书的思考、书店举办的读书分享会，
还有一些关于书店的小广告。在小红书上，可以
直观地了解蔷薇书店的独特“味道”。

走进蔷薇书店，仿佛走进了一个小天地。店
内灯光柔和，空气中弥漫着淡淡的书墨和咖啡的
香气，让人的心情自然而然放松下来。书架排列
错落有致，除了书籍，书店内还摆放着一些小巧的
装饰品和艺术品，增添了不少趣味。角落里的沙
发和软垫，可以随意坐下来休息，再端一杯咖啡，
拿一本书，一下午的时间很快就过去了。

有读者说，蔷薇书店的书涉及不同的类型、
主题，上架的文学书按照国家和地区区分得很清
晰，还有摄影、艺术、音乐、社科等专属的书格。但
比起常规书店，蔷薇书店更像喜欢书籍之人的收
藏室。

“蔷薇书店有三个令人印象深刻的‘符号’，一个
是店主的小猫，一个是书店里随处可见的蔷薇元素，
一个是蔷薇书店自己的文创产品。与其说喜欢在这
里买书、读书，不如说喜欢在这里觅得一份安静和
从容。”顾客小马告诉记者，大家未必会在蔷薇书
店找到最新出版的书，也未必找到最全的库存，但这
里的每一本书都能看出店主的偏好，在这种偏好里
像开盲盒一样寻找共鸣，是在蔷薇书店的幸福感。

蔷薇书店有两项常规活动，一个是线下读书
会，一个是观影会。观影会每周举行一次，较多时
候放映一些店主在豆瓣上搜罗到的好电影。他
说：“大家聚在一起看一部电影，有了共同语境，就
会有更多话题可以交流。”

蔷薇书店还会不定期举办一些有趣的主题聊
天会。“书店有个塞满话题纸条的盒子，我们会不
定期从盒子里拿出一些话题去探讨。”店主觉得，
这样也会碰撞出一些思想上的火花。

打破传统书店局限，积极与文创、艺术展览等
多元业态跨界融合，创造出的消费场景便有了无

限可能。从集体观影、读书分享，到承载着城市文
化底蕴的文创产品，再到丰富多彩的文化活动，每
一处融合都精准地满足了消费者对于文化体验多
元化、个性化的需求，这也是蔷薇书店核心竞争力
的主要来源之一。

2024年以来，我区出台提高创业担保贷款额
度，为创业初期人群提供创业培训补贴和创业项
目补助等政策支持个人创业。与此同时，图书销
售免税等一系列税收优惠政策，也在助力文化消
费市场迸发新活力。“2024年上半年，书店有一些合
作项目，所以生意不错。下半年，虽然有一些变化，
但机会还是有的，就是压力大一点。图书免税确实
也减轻了一些经营上的负担。”邵中豪告诉记者。

尽管搬了三次家，蔷薇书店依然有着自己的固
定消费客户群。在邵中豪看来，书店的创新经营并
非简单的元素堆砌，而是巧妙地将不同业态的优势
相互交织，让书店从一个静态的阅读空间，蜕变成一
个动态的、充满活力与魅力的文化综合体，这无疑是
对实体书店传统经营模式的一次大胆突破与重塑。

经营账——

蔷薇书店，绽放在创业路上
本报记者 王 瑞

银川伊百盛生物工程有限公司生产车间数
字化设备更新。 本报记者 马雨馨 摄


