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“哎，你下班啦？”
“没呢，出去简单吃了个饭，晚上要入户做劳动力调

查呢。”6月 13日 18时许，听到银川市金凤区上海西路街
道悦海新天地社区居民刘燕芬的问候，网格员马彦玲、
王冬菊匆匆应答道。

当天 18时 30分，穿着红马甲的网格员在悦海新天
地社区党群服务中心集结。

“今天的走访，重点关注独居老人和新就业群体、困
难群体。”悦海新天地社区党委书记郭杰一边分发调查
手册，一边叮嘱，“咱们既要摸清劳动力底数，也要收集
群众急难愁盼问题。”

随即，网格员利用晚间居民在家“好时机”，以“敲门
行动”打通服务群众“最后一公里”。

“叔叔，您家孩子今年就业情况有变化吗？我们更
新下信息，顺便看看您还有什么需要社区帮忙解决的问
题。”网格员马彦玲敲开居民王兆贤的家门。

“高姐，您上次提的技能培训需求，我们对接了就
业、人社等部门，下个月要开展互联网营销师的培训，我
觉得挺适合您，您报名参加吗？”在居民高淑兰家中，网
格员王冬菊完成信息采集，还掏出随身的“民情日记
本”，逐项核对居民反映诉求的进展。

走访间隙，马彦玲在楼道里偶遇下班回家的居民，
又顺势问起就业情况。“以前，觉得入户调查就是填表，
现在才知道你们连就业需求都要上门问，工作太细了。”
居民刘琨说。

当天 21时许，入户走访任务全部完成，网格员们围
坐在电脑前录入数据。此次“夜访”共收集劳动力信息
48条，梳理就业意向 20条、培训需求 12条。“社区将结合
调查数据，联合辖区企业、社会组织，精准对接用工需求
与就业意愿，开展专场招聘会、技能培训班等活动。”郭
杰说。

夜 访
本报记者 杨 超

本报讯（宁夏日报报业集团全媒体记者
王若英）6月 15日，贺兰山下的百瑞源殷红子
熟枸杞庄园内，鲜红的枸杞果挂满枝头。随
着一声清脆的锣响，枸杞采摘季正式开启。
与此同时，百瑞源枸杞股份有限公司董事长
郝向峰将一盒藏有粗脊蚜茧蜂的麦苗，轻轻
放置于枸杞树根下。标志着“以虫治虫”生
物防治技术在宁夏枸杞产业正式应用。

枸杞是宁夏独具特色的“红色名片”，但
因其特殊的生物学特性，蚜虫、蓟马等小型害
虫常年滋生，防治难度极大。近年来，随着气
候变迁和种植模式调整，害虫的抗药性显著
增强。宁夏枸杞生防科技有限公司总经理刘
平晋博士介绍，如何安全有效地防治虫害已

成为枸杞种植最头疼的问题。
2021年，宁夏农林科学院植物保护研究

所副研究员何嘉，率领团队锚定枸杞蚜虫的
优势天敌——粗脊蚜茧蜂，在百瑞源基地开
展试验，经过近 3年研究，数据显示，粗脊蚜
茧蜂对蚜虫的防治效果超过 80%，且对棉蚜、
桃蚜等其他作物害虫同样有效。

为推动这一技术落地，2024年 11月，百
瑞源成立宁夏枸杞生防科技有限公司，宁夏
农林科学院天敌昆虫保护与利用创新团队以

“技术入股”的形式，与该公司达成合作协
议，实现“科研团队+企业”的紧密联动。同
年 12月 17日，总投资 1013万元、面积 3200
平方米的宁夏有害生物生防天敌扩繁基地

在百瑞源殷红子熟枸杞庄园建成。该基地
是农业农村部植物保护提升项目，集天敌
扩繁、储存、运输、释放等功能于一体，填补
了宁夏天敌昆虫产业化生产的空白。

“一只粗脊蚜茧蜂可寄生 200多头蚜虫，
但人工扩繁仍需攻克多道技术难关。”刘平晋
介绍，历经多年攻关，百瑞源联合宁夏农林科
学院植保所何嘉团队，成功开发出“效果
好、用得起”的天敌产品。目前，基地已试
产并投放第一批 160万头粗脊蚜茧蜂，覆盖
百瑞源贺兰山基地、周边地区及区外蔬菜大
棚。今年，首次规模化生产的 1600万头粗脊
蚜茧蜂正在繁育，目标覆盖 1万亩枸杞种植
基地。

据测算，天敌扩繁基地全面投用后，具备
年产 2亿头粗脊蚜茧蜂和 60亿头捕食螨的产
能，可覆盖 10万亩农作物进行害虫防治。这
一技术将重点服务贺兰山东麓的枸杞产业，
也可应用于葡萄等经果林，并辐射银川、石嘴
山等地的设施瓜菜与农田种植区。

“百瑞源‘以虫治虫’的模式开启了生物
防治的先河，为宁夏高品质枸杞生产提供了
有力保障。”宁夏农林科学院枸杞科学研究
所相关负责人闫亚美表示，宁夏枸杞产业
正以粗脊蚜茧蜂防治枸杞蚜虫技术为切入
点，撬动枸杞产业从种植到市场的全链条
升级，让这颗“红色果实”在科技赋能下，以更
绿色、更安全的姿态走向全国乃至世界。

天敌昆虫产业化生产取得重要进展

宁夏枸杞产业应用“以虫治虫”生物防控技术

本报讯（宁夏日报报业集团全媒体记者
剡文鑫 黄英）6月 13日，灵武市融资担保有
限公司工作人员驱车 30多公里，前往宁夏富
盛源农业发展有限公司，提前为企业青贮收
储资金提供融资解决方案。灵武市通过降低
门槛、优化服务等一系列精准措施，将“企业
找钱”变为“钱找企业”，有效破解中小微企业
和“三农”主体融资难题，为实体经济高质量
发展注入澎湃动力。

“每日饲料、水电、人工等成本开支达 45
万元，这两年牧场能够稳步发展，全赖普惠
金融这场‘及时雨’。”宁夏富盛源农业发展
有限公司负责人杨雄站在牧场中，望着存
栏的 4230 头奶牛，脸上洋溢着欣慰的笑
容。2023年至 2024年间，企业一度面临资
金链断裂风险，在当地金融机构支持下，通
过银行贷款、融资担保等多渠道联动，获得

上千万元贷款支持，企业得以渡过难关，稳
住发展阵脚。

2024年，灵武市成功创建普惠金融发展
示范区，聚焦中小微企业、个体工商户、农户、
新型农业经营主体等“小微”和“三农”领域，
通过财政奖补资金引导金融机构降低融资成
本、健全担保体系，构建起多层次、多样化、良
性循环的普惠金融服务供给格局，推动金融
服务模式从“企业四处求贷”向“金融机构主
动上门”转变。同时，支持符合条件的战略性
新兴产业项目，持续提升支小支农普惠性贷
款和担保的规模与占比，为大众创业、万众创
新提供金融支撑。

宁夏三正世通橡塑科技有限责任公司是
灵武市唯一一家新材料管材生产企业。去
年，面对设备更新和产品升级迫切需求，公司
负责人李辉向灵武市融资担保有限公司寻求

支持。经过高效评估，仅用一周时间，500万
元贷款便顺利落实到位。“这不仅解了企业的
燃眉之急，而且担保费率还从 1%降至 0.3%，
切实减轻了企业负担，让我们推进项目更有
信心。”李辉说。得益于普惠金融支持，该公
司产品线覆盖水利、电力、通信及农田灌溉等
多个领域，市场从宁夏拓展至陕西、甘肃、青
海等省份。

今年，灵武市积极落实普惠金融政策，不
断拓宽城乡金融服务覆盖面，激活实体经济
发展新动能。该市结合实际需求，将 3000万
元奖补资金全部用于补充灵武市融资担保有
限公司资本金，进一步壮大担保实力和风险
抵御能力。灵武市融资担保有限公司担保部
部长马丹介绍，自创建普惠金融发展示范区
以来，已累计提供担保贷款 119笔，贷款金额
43720万元。

担保贷款119笔金额4.37亿元

灵武普惠金融让“企业找钱”变“钱找企业”

夏日的雨夜，一场突如其来的暴雨让同心县豫海镇
幸福社区的人民路东一巷再次变成“小河”。但第二天
一大早居民们意外发现，多年困扰他们的积水竟奇迹般
消失了——原来，社区工作者带着抽水泵在雨夜里打了
一场“巷战”。

“再也不用背着孩子蹚水了！”6月 15日清晨，送孩
子上补习班的马玲站在干爽的巷口，难掩欣喜地在社区
群里连发3个点赞表情。这条被居民戏称为“蹚水巷”的
道路，因地势低洼，每逢雨季就会积水成河，最深时水位
可没过小腿，家长们只能化身“摆渡人”，背着孩子蹚水
而过。暴雨当夜，微信群里还满是对第二天“水上漂”的
担忧，谁也没想到，一觉醒来竟迎来了惊喜。

暴雨中的“闪电战”，在居民熟睡时迅速展开。当晚
10时 23分，社区网格员马静在巡逻中发现积水已没过
脚踝，当即在工作群里发出“红色警报”。短短 15分钟
内，社区包片干部带领 6名工作人员，携 2台抽水泵火速
赶到现场。附近居民马正虎看到后，二话不说扛着自家
铁锹也赶来支援，越来越多的居民自发加入，一支 10多
人的“抢险队”迅速集结。

“这些社区女同志太拼了！”居民周兰花出来倒垃圾
时，看到四五名社区女同志的裤子都湿透了还手抓着排水
管坚持排水，这一幕让她既心疼又感动。事实上，社区早在
半个月前就未雨绸缪，启动“消洼行动”：安排专人对辖区内
排水系统全面检修清淤，联动辖区交通局对地势低洼和破
损街巷的道路制定科学修缮方案。在后续施工中，将人
民路东一巷巷道积水点作为重点改造对象，通过疏通排
水管道、优化路面结构的方式，根治积水顽疾。

从“蹚水巷”到“舒心路”的蜕变，正在这个夏天书写
新的社区故事。社区的办公桌上摆着厚厚一叠“民情地
图”，上面标满了各色记号。“南九巷巷尾、沟边南巷等多
处积水点已经列入改造计划……”幸福社区党支部书记
马小娟笑着说，这些被居民画满“哭脸”的标记，正一个
个变成“笑脸”。

抢 修
本报记者 马 忠

6月 16日，建设中的银川市阅海湾高级中学。该项目占地 161.4亩，概算总投资约 4.7亿元，内容包括教学楼、实验楼、文体楼、综合楼、餐
厅、宿舍楼等11个单体，设计60个教学班、3000个高中学位，预计6月30日竣工，今秋将首批招录1000名高中一年级学生。 本报记者 左鸣远 摄

本报讯 （宁夏日报报业
集团全媒体记者 王若英 杨
娟）6 月 16日，宁夏特色优品
暨“妙选银川”优质农产品体
验店签约仪式在宁夏海吉星
国际农产品物流有限公司举
行。这标志着银川首个集展
示、体验、销售于一体的农产
品一站式消费场景正式落地，
为市民带来“购地道宁夏味”
的品质生活新选择。

体验店以“三新”理念（运
营新模式、消费新体验、网红
新图景）为核心驱动力，精心
筛选“妙选银川”优质农产品
及泾源黄牛肉、彭阳朝那鸡等
地方特色产品。此外，还创新
推出山药啤酒、玉米饮品、牛
羊肉火锅等深加工产品。

“在这里，市民不仅能采
购到源头直供的新鲜食材，还
能沉浸式体验现切牛羊肉火
锅、畅饮特色山药啤酒、品尝
宁夏特色糕点等互动项目。”
宁夏四海伊信食品有限公司
负责人张昊透露，“宁夏牛羊
肉火锅体验区”将实现“现切
鲜肉即刻入锅”，让消费者现
场感受塞上食材的鲜美。

体验店创新构建“基地+
产地市场+销地市场”高效联
动模式，依托深农集团“全国
一张网”布局，实现线下沉浸
式体验与线上下单配送的无
缝衔接。“来这里不仅能买全
宁夏特产，还能边吃边逛，甚

至亲眼看到食材从加工到上架的全过
程。”宁夏海吉星国际农产品物流有限公
司副总经理姚程程说，与传统农产品市场
不同，体验店深度融合“农业+旅游”“农
业+文化”等多元业态，构建“宁夏特色产
品体验集群”，让市民在购物中感受农耕文
化与美食魅力。

“这不仅是商业模式的创新，更是推动
县域富民产业发展、有力有效促进‘两化一
振兴’的具体实践。”银川市农业农村局相关
负责人介绍，通过搭建集散式产销衔接平
台，既能助推“妙选银川”特色农产品走向更
广阔的市场，也能让本地居民以更实惠的价
格享受优质农产品。

据了解，体验店将于 7月底正式运营，
届时将为银川居民提供丰富的宁夏特色农
产品及深加工商品，实现“一站式购齐宁夏
好物”的消费愿景。
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七 营 镇
八营村村民
顾小霞：鸿伟
在 困 难 时 没
有 向 乡 亲 们

张口，在成功后反而能带着大家赚
钱，展现出新时代青年人应有的气
魄，而且也为乡亲们找到了一个致
富的新路子。

乡亲们说

现 场
短新闻

海原县七
营镇党委副
书记沙桐：马
鸿 伟 以“ 新
农 人 ”的 姿

态、敢想敢为的干劲闯出了一片
天地，我们期待更多像马鸿伟这
样 的“ 归 巢 雁 ”振 翅 回 乡 ，在 成
就个人梦想的同时，为乡村振兴
注入生生不息的青年力量！

近日，盐池县 100名乡村干部踏上了前往福建泉州的学
习之旅，参加抓党建促乡村振兴示范培训班。

惠安走马埭现代农业示范区让学员们感受到了科技为
农业赋能的震撼力量。走进紫苏种植大棚，数字化管理平台
如同一位智慧的“农业管家”，自动调控着温度、湿度，精准进
行病虫害防治。在这里，紫苏产品不仅品质优良，还能高价
远销广东、香港等地。大水坑镇党委副书记马刚刚心中有了
清晰的规划：“我们要把这里的种植模式和数字管理方法带
回去，利用村级合作社，整合大水坑镇王新庄万亩小流域土
地治理和摆宴井 1.5万亩高标准农田建设土地，用大型机械
统一耕作、统一管护，降低成本。比如，新桥村种 3000亩蓖
麻，柳条井村5000亩马铃薯，摆宴井和向阳村发展万亩中药材
大黄、艾草、苏丹草、青燕麦草等耐旱作物种植。”

在晋江市磁灶镇大埔村养老院，该院的“全托模式”让大水
坑镇新泉井村居委会副主任饶文娟深受触动：“咱们的养老院不
能只满足于改善老人的饮食和住宿环境，更要在健康指数和志
愿服务活动上发力，实现从‘基础照护’向‘品质养老’转型，让老
年人真正老有所养、老有所依，提升他们的幸福指数。”

王乐井乡王吾岔村党支部书记张妍娟在学习中也找到
了自身的不足：“我们党建引领的形式有些单一，方法和模式
不多，也不善于借助外部力量发展，还缺有能力的带头人和
企业。这次学习让我有了新思路，党建引领产业发展必须多
元化，强化一、二、三产业融合，大力发展电商产业。”

本次培训采用“一专题一现场”的教学模式，巧妙地将理
论知识与实践锻炼紧密结合，让学员们在夯实理论基础的同
时，拓宽了视野，转变了发展思路。“此次泉州之行，是盐池县
乡村干部提升能力、开拓视野的宝贵契机。他们带回的不仅
是先进的理念和经验，更是对家乡发展满满的信心与决心。”
盐池县委党校副校长杨茹说。

盐池百名乡村干部
走出去探寻乡村振兴新密码

本报记者 张晓慧
人物档案

马鸿伟，海原县七营镇八营村人，宁夏
鸿达孵化养殖场负责人。

创业故事

6月 14日清晨，海原县七营镇八营村鸿
达孵化养殖场内，5万多只幼鹅此起彼伏的
鸣叫声打破了清晨的宁静。31岁的马鸿伟
穿着沾满泥土的胶靴，步履稳健地踏入养
殖场。眼前，幼鹅齐刷刷伸长脖颈的壮观
画面，宛如正在接受“检阅”的士兵方阵，让
这位退役军人的嘴角不自觉地扬起——这
些幼鹅，正是他带领乡亲们在市场浪潮中
奋勇拼搏的“特种兵”。

时间拨回到 2013年，刚从空军某部退
役的马鸿伟站在人生的分岔路口，对未来
既充满迷茫又满怀期待。他开启了充满挑
战的创业之路：开过餐厅，精心设计菜品、
热情招待顾客，却在激烈的市场竞争中艰
难维持；经营过KTV，为营造独特的娱乐氛
围绞尽脑汁，最终也未能逃脱困境；甚至一
度漂泊外地打工，在陌生的城市里为生计
奔波。

“最困难时兜里只剩 38块钱，但我的字
典里没有‘放弃’二字。”马鸿伟说。

2015年，在外闯荡多年的马鸿伟将目
光重新投向家乡。“在外创业时，去过南方
的养殖大省，看着人家现代化农场，总想着
咱们西北能不能也闯出条路。”带着这样的
信念，他毅然决定在家乡开办养鸡场。然
而，五六年过去，养鸡场收益微薄，但他从
未放弃，一直在等待一个转机。

2020年，马鸿伟前往重庆考察，当地蓬
勃发展的鹅产业让他豁然开朗。深入调研
后，他发现养鹅不仅市场前景广阔、国内需

求旺盛，而且鹅浑身是宝，鹅肉、鹅绒、鹅
毛，甚至鹅粪都有可观的经济价值。他果
断决定转行养鹅，开启新的创业篇章。

2021年春天，承载着马鸿伟全部希望
的第一批 500多只鹅苗抵达养殖场。看着
这些毛茸茸、活蹦乱跳的小家伙，他兴奋得
彻夜难眠。然而，现实很快给他泼了一盆
冷水：当鹅苗数量增加到 1万只时，因养殖
场内湿度、温度难以精准把控，导致鹅苗出
现健康问题，这批鹅苗的死亡率高达 40%
以上。

面对沉重打击，马鸿伟彻夜难眠，独自
蹲在鹅舍门口，看着天边渐渐泛白，内心充
满自责与不甘。但他想起服役时班长的
话：“败仗要败得明白，找出问题，才能反败
为胜。”第二天，他直奔河南，用真诚和执着
打动两位技术人员，邀请他们担任养殖场
的顾问。

在技术员的帮助下，马鸿伟对养殖场
进行了全面改造，建立起标准化的养殖流
程。很快，鹅苗死亡率大幅下降，稳定在
1%左右。

然而，新的问题又摆在眼前：宁夏本地
养鹅的人太少，市场需求有限。为了打开
销路，马鸿伟独自一人踏上了开拓市场的
征程。他先后前往内蒙古、甘肃、陕西等
地，一家一家拜访客户，介绍自己的鹅苗和
养殖优势。凭借着坚韧不拔的毅力和优质
的产品，他成功打开了市场，为养殖场的发
展奠定了坚实基础。

如今，马鸿伟的养殖场已颇具规模，存
栏量稳定在 6.4 万只，月均出栏量达 3 万
只。凭借科学的养殖管理和稳定的市场销
路，月营收可达14万元。

马鸿伟没有满足于个人的成功，心中
始终怀揣着带动乡亲们共同致富的梦想。
在他的示范引领下，越来越多的村民将鹅

养殖作为增收新途径。目前，他的养殖场
吸纳了 6位村民就业，每人月收入 4000多
元；还带动 30户农户养鹅上万只，并承诺管
回收、管销路，让农户们没有后顾之忧。

为了让更多人了解养鹅产业，马鸿伟
积极利用短视频平台，上传养鹅日常视
频，分享养殖经验和致富心得。他希望通
过这种方式，吸引更多乡亲加入养鹅行列，
一起走上致富之路。不仅如此，他还在西
吉县建立了一个成品鹅养殖基地，存栏量
约 1.2万只。

“鹅全身都是宝，我们只做育雏，太浪
费了。我打算做一个产业链，带着乡亲们
共同致富。”马鸿伟目光坚定地说。他的心
中早已描绘出一幅宏伟的产业蓝图，要让
养鹅产业在家乡这片土地上绽放出更加绚
烂的光芒，带领更多人走向幸福生活。

点睛之句

在马鸿伟身上，我们看见退役军人的
钢铁意志如何化为乡村振兴的温柔力量，
听见市场经济的澎湃涛声与共同富裕的号
角如何共鸣。

马鸿伟：带乡亲们致富的“鹅司令”
宁夏日报报业集团全媒体记者 段 春 文/图

马鸿伟用新鲜的蔬菜喂养鹅苗。


