
银川首届手账节为外地游客提供“凭交通票根领定制
礼”服务。 本报记者 杨娟 摄

近日，银川市各大商场客流量有所增加。
本报记者 徐琳 摄

“银票有礼”为贺兰山岩画带来更多客流。
本报记者 杨娟 摄
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览山音乐季让票根成为衔接览山音乐季让票根成为衔接““流流
量量””与与““留量留量””的关键点的关键点。。

本报记者本报记者 杨娟杨娟 摄摄

小小票根小小票根““串串””起长长消费链起长长消费链

一张看似普通的票根，正成为激活
消费的“金钥匙”。日前，我区借助举办
2026年亚足联U20女足亚洲杯预选
赛、2025·阅云湾览山音乐季等活动，
从足球赛场到音乐季现场，从商业街到
小吃店，用“票根经济”串联起吃、住、
行、游、娱、购等多元消费场景，将单一
消费行为转化为更长的消费链条，带动
形成更多消费增长新亮点。

演出散场、赛事落幕，曾被随手丢弃的票根，如
今在银川成为撬动消费的“金钥匙”。从大型演艺活
动到体育赛事，小小的票根串联起商圈、景区、餐饮、
交通等多元消费场景，不仅让“一时热闹”转化为“持
续消费”，更探索出“一个舞台撬动全域旅游、一张票
根激活全城消费”的新路径。

今年 6月以来，40余场大型活动密集登陆银川，
为城市聚拢超高人气。为了让流量变“留量”，银川
市推出“银票有礼”计划，让门票与消费市场深度
绑定，持票根可在西夏陵、贺兰山岩画等 10 余家
旅游景区享折扣，在阅彩城、悠阅城等商圈近 200
家商户享优惠，甚至能免费乘坐接驳车、领取特色
礼品。

“本是来看张信哲的，结果逛遍了银川！”8月 18
日，来自内蒙古的游客王自容手持览山音乐季门票，
带着家人打卡了贺兰山沿线多个景区，在阅彩城享
受到餐饮折扣，还体验了鸣翠湖的夜游项目。这张
票根不仅是演出入场券，更成了她的“银川消费地
图”，带动全家完成两日深度游。

票根的“魔力”在商圈体现得尤为明显。览山音

乐季期间，银川市阅彩城延长闭店时间，设立会员补
给站，近 50家商户参与优惠活动。数据显示，8月 16
日至 17 日，阅彩城总客流达 20 万人次，同比增长
15.83%，销售额同比增幅 15%，其中商业街客流增加
85.29%。“下午到夜间的客流量几乎是平时的两倍，
很多顾客都是看完演出直接过来消费。”阅彩城营销
部经理王昱说。

银川市悠阅城则推出“折上折”：持票根可享受
商圈 15元团购 80元优惠券，同时叠加票根折扣。这
一策略让消费者平均停留时长超 3个小时，带动整
体客流和销售额同步攀升。

而在览山公园周边，烧烤店营业额翻两番，出租
车司机收入翻倍，形成“演出热—消费火”的良性循环。

航空与文旅的联动同样亮眼。暑运期间，银川
河东国际机场除了在优化和加密航线上进行调整，
还联合文旅部门推进航旅深度融合，游客乘机近期
可享受多家景区、酒店的折扣优惠。“我们累计 15天
单日旅客吞吐量突破 4万人次，创两年来新高。”宁
夏机场公司市场部副总经理李彦博说。

“演唱会票根就像一根线，把景区、商圈、交通这

些珍珠串成了项链。”银川文旅集团党委副书记赵学
萍的比喻生动贴切。

眼下，银川市正将“票根经济”从短期活动转化
为长效机制。赵学萍介绍，银川文旅集团正依托览
山公园等核心地标，持续推出“焕新览山·多彩文旅
季”，融合落日合唱、无人机秀、文创市集等业态，打
造“白天体验+夜晚狂欢”的全时段消费场景。未来
还将持续探索“演艺+文旅+科技+消费”多元路径和
跨界融合品牌活动，推动览山、阅海片区形成城北夜
间经济集聚区。

据不完全统计，“银票有礼”活动已吸引 1.5万名
乐迷凭票根打卡各类消费场景，重点商圈客流量提
升超 30%。“这次览山音乐季演唱会生动诠释了‘一
场演出带火一座城’的文旅效应，小小票根功不可
没。‘票根经济’不仅拉动了消费，还让更多人认识了
银川的多元魅力。”赵学萍表示，随着后续更多文商
旅体融合大型活动落地览山公园，“音乐+生态文旅”
双 IP模式将受到越来越多区内外游客的欢迎，这张

“小纸片”有望成为城市新名片，为经济发展注入持
续活力。

“真金白银”提升票根“含金量”
本报记者 杨 娟

8月 18日，初秋的览山公园，晚风裹挟着音乐声
与欢呼声，览山音乐季第二场演出落下帷幕。散场时，
来自甘肃兰州市的游客杨超收好票根：“这可是银川
的朋友推荐的‘优惠密码’，明天去阅彩城吃顿冰煮
羊，还能买杯宝珠奶酪的奶茶，都是 8.8折优惠，这种

‘一票多用’的感觉很值，像是给旅行加了份惊喜。”
这场音乐盛会不仅点燃了宁夏文旅市场的热

度，更让“票根经济”成为消费者热议的焦点。手持
一张演出票根，就能在衣食住行中解锁很多优惠，这
样的消费模式正吸引着越来越多的年轻人。

记者了解到，览山音乐季作为今年宁夏文旅的
“重头戏”，为乐迷备好惊喜——加入“银票有礼”活
动，持音乐季门票不仅能参与贺兰县、兴庆区、金凤区
的购车补贴，还能享受10余家热门汽车品牌“银票有
礼”专享优惠活动，更能在全城零售、餐饮、住宿、娱乐
等场景持续享受福利。“我观看的是 8月 9日那场演

出，为了避免堵车，我把车停到阅彩城，凭票根坐免
费公交往返，确实很方便。”固原市市民张兵兵说。

不过，优惠背后的“弯弯绕”也让不少人犯了
难。银川市市民马蕊原本计划用票根在“兰湘子·湘
菜小炒”消费，但发现用票根消费的优惠力度不如抖
音团购的代金券。她给记者算了一笔账，“比如一顿
饭总价是 100元，用票根打 8.8折后是 88元，但是抖
音上的代金券是 69元代 100元，算下来不如购买代
金券便宜。”

“如果不是朋友推荐，我根本不知道票根可以用
于多种消费。我大致看了一下，推荐票根消费的消
息都是本地公众号和媒体发布，很多优惠政策外地
人难以有效触达。”杨超说。

记者在走访银川市阅彩城、金凤万达等商场时，
发现门口醒目处并未张贴票根消费优惠海报，多数
店铺的优惠信息只能通过咨询服务员才能得知。这

种信息壁垒不仅让外地游客犯难，连本地消费者也
时常“踩空”。马蕊坦言：“逛街的时候，我得挨家挨
户问票根可不可以用，太麻烦了。”

采访中，无论是本地居民还是外地游客，都表达
了相似的期待：希望优惠规则能更简单透明，不用拿
着票根到处问“能不能用”；建议商家推出更多折扣
低的优惠活动，将票根的优惠范围由银川拓宽至其
他市、县（区），方便游客使用。还有消费者建议，不
妨参考主流平台的优惠模式，推出“无门槛直减”“全
场通用”等简单直接的政策。

“票根经济”的本质是用真诚连接起活动与生
活，让游客和市民在参与中感受到实实在在的便利
与实惠。期待未来，手持票根的游客不必再为“能不
能用”犯愁，不必为“划不划算”纠结，而是能在宁夏
的每一座城市、每一个消费场景里，轻松解锁“一票
在手、优惠全有”的畅快体验。

消费者：票根好用方能留住人
本报记者 徐 琳

一张小小的票根，如何从单次消费的凭证升级
为撬动全域消费的纽带？览山音乐季的实践给出了
答案：以开放思维打破壁垒，用创新机制串联资源，
让票根成为衔接“流量”与“留量”、短期消费与长期
活力的关键节点。

“票根经济”的核心在于“联结”，而打破行业、
区域、业态的边界是延伸链条的第一步，银川市阅
彩城的探索颇具启示：今年年初，阅彩城与漫葡小
镇推出联名套票，实现“一张门票通兑餐饮、夜
游、停车”，此外，阅彩城借举办银川首届手账节之
机，为外地游客提供“凭交通票根领定制礼”服务，将
文化活动与跨城消费绑定。这种“票根+N”的模式，

让单一消费场景辐射至多元领域，形成“一业兴带百
业旺”的乘数效应。

旅游爱好者张涛涛憧憬着“一票在手，优惠全
有”：“我希望这根票根能够在全国联动，这样不论在
区内还是区外，都能享受到票根服务。还希望展会
门票能够换购一杯咖啡、体验一次观景，让实惠来得
更彻底。”这些“脑洞大开”的愿望背后，是对打破行
业壁垒、万物联动的美好渴望。

“票根经济”的“生长”，需要超越简单的折扣让
利，转向构建沉浸式消费场景。今年以来，银川文旅集
团打造的“音乐节+文旅”模式，通过演赛活动不仅让
票根成为旅游景区、商圈的优惠凭证，更通过接驳车

接驳、夜间市集联动，将 3个小时的演出延伸为“两
日游”的深度体验，带动 1.5万名球迷、乐迷打卡多元
消费场景。这种“以活动为引爆点，以票根为连接
线”的思路，让短期消费转化为对城市的持续探索。

银川文旅集团董事长张帅表示，接下来“焕新览
山”系列活动将通过“白天体验+夜晚狂欢”的双线运
营，让“票根经济”融入城市日常。未来，也将探索全
国性票根联动，如外地游客持本地活动票根可享异
地优惠，让票根真正成为连接城市的“消费纽带”，推
动区域协同发展。

当票根从“优惠凭证”变为“体验入口”，消费链
条便有了更丰富的“生长”维度。

一纸票根的“N”次方
本报记者 杨 娟

如今票根消费热潮之下，隐忧也悄然浮现。“补
贴停、客流断”的现象在部分消费区域逐渐显现。今
年 5月，在音乐季期间凭票根消费可享折扣，政府与
商家共同补贴让利。“但音乐季落幕、补贴结束后，6
月客流就降下来了。没有持续让利的动力，我们的
参与度也会降低。”银川市漫葡小镇某文创店铺负责
人马成峰坦言。

针对“票根经济”存在的挑战，宁夏旅游协会副
会长赵晓梅点出关键：“缺乏长效利益分配机制，各
方难以形成共担风险、共享收益的命运共同体。”

另一方面，技术瓶颈如同无形的墙，阻碍资源全

域流动。“票务系统、酒店预订、移动支付等平台数据
互不相通，支持的商家也有一定局限性。票根带来
的优惠用起来不太方便。”游客王磊说。

如何让“流量”真正扎根，生长为枝繁叶茂的
“生态”？

北方民族大学经济学院教授张立新认为：“需构
建市场化运作的长效机制，政府角色应从‘补贴者’
转向‘规则制定者’与‘平台搭建者’。”他建议，以消
费数据为纽带建立科学透明的收益分成模型，让景
区、商户、平台依据引流效果公平分享收益，激活内
生动力。

打通数据壁垒已刻不容缓。王磊建议，票根上
可以附上“城市消费云图”的手绘图或者二维码，一
张票根或可解锁全城个性化推荐——看完球赛或演
唱会，系统依据兴趣推送附近特色深夜食堂。

当音乐会散场、哨声吹响、人流退去，城市重归
日常节奏，那些曾被紧握在手、传递于商家之间的票
根，不应就此沉寂于抽屉角落或化为纸屑。它们承
载的相遇的喜悦、被认可的温暖、探索的满足，才是
消费行为最珍贵的沉淀。“票根经济”的真正重量，在
于它能否让瞬间的欢愉沉淀为长久的情谊，让流动
的消费固化为城市温暖的年轮。

散场之后如何续写精彩
本报记者 王 瑞

当足球的激情与音乐的浪漫在宁夏相遇，不仅书写着商文体
旅深度融合的发展篇章，更藏着献给球迷的“城市惊喜”。

览山音乐会期间，银川市阅彩城某餐饮店营业额涨了三
成。店主引导店员不仅要做好服务，还要把客人当作朋友。顾
客马刚感受到满满诚意，开心地说要把这家店推介到抖音、小
红书等平台，让更多人感受到宁夏的热情。

这段“双向奔赴”道出了“票根经济”的朴素内核。它远非冷冰
冰的“满减”“折扣”可以概括。此刻的票根，已悄然转化为一座微
小而温暖的信任桥梁，连接起活动方、商家与消费者。

然而，“票根经济”的旅程并非总是温情脉脉。当技术壁垒
让便捷沦为尴尬，当同质化的“优惠”消解了独特体验的惊喜，
当短视的“收割”取代了真诚的共赢，消费者的失望清晰可感。
这提醒我们，票根若仅被视作“引流工具”或“促销手段”，便辜
负了它所承载的可能性，而智慧城市的落笔，也往往就卡在这
些细微的细节上。

散场时刻，满地票根不该是废弃的凭据，而应是下一段
温暖相遇的种子。当我们赋予这张纸片尊重、便利与真
情，它自会扎根生长，串联起一座城市绵长的心跳。

票根之上，温度何寻
本报记者 王 瑞

记者手记


