
宁夏丰植源花卉批发市场温室大棚里的盆栽景观。
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在传统农业中，冬季是农闲时节。但如今“冬闲不闲”，冬季农业亦大有可为。在宁夏，一座座日光温室、
智能大棚正打破季节的限制，书写着“冬闲人不闲、地闲棚不闲”的增收答卷。

从设施农业到智慧渔业，从菌菇工厂到鲜花基地，土地全年无休的背后，是控温控湿的精细管理，是数据
驱动的智能决策，是企业农户的利益联结，更是农业科技化、产业现代化的生动实践。

“猫冬”变“忙冬”，大棚成“富棚”，这些“丰”景无关季节，却关乎民生福祉，关乎乡村全面振兴过程中的每
一张笑脸。
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含苞待放的蓝莓花。

永宁县望远镇上河村羊肚菌种植基地。

贺兰县晶诚水产养殖基地工厂化车间。

技技术在田间地头共享
收益在农户手里兑现

12月 7日清晨，中宁县宁安镇禹尧蓝莓产业
园的地埂上覆着薄霜，基地负责人王娟的手机上
显示大棚内温度为 23.5℃。“蓝莓花期已提前开
启。”王娟轻点智能温控系统，补光灯瞬间点亮雾
气氤氲的棚顶。

王娟打开手机，向记者展示智慧农业系统的
界面：通风口开合度 83%，迷雾降温待机、水肥一
体机运行稳定。

去年此时，这 160 亩地上还是闲置的老旧大
棚，今年 3月改造竣工后，这里成了宁夏首个规模
化蓝莓种植基地，20个大棚里种着 9.3万株蓝莓，
每株都踩在科技的“鼓点”上生长。

基地务工人员杨海娟指着棚顶自动棉被
说：“手机上一点，棉被就卷起来了。再一点，迷雾
喷头给蓝莓‘冲凉’。一旦棚内温度跌破 6℃，系统
会自动预警，我们也会在第一时间收到通知。”

这位曾辗转多地务工的莫咀村媳妇，如今在家门口就
能管 7个大棚的除草和温度监测。而这套让她惊叹的“一
键农业”，背后是 300 万元的种植投入与 1800 万元的配套
设施。

由当地政府出资建设的 26座高标准大棚里，埋着法国
富兰基质与中东滴灌管，配着博云物联的传感器。“蓝莓越
冬要求苛刻，但智能放风机与自动棉被系统让棚内温度始
终保持在 6℃以上，加上传感器实时监测，土壤湿度、光照强
度与二氧化碳浓度也尽在掌控中。”王娟笑着说。

传统蓝莓5月开花、7月结果，这里的L11品种蓝莓却按
下了“快进键”。通过手机端远程控制，水肥按时按需、定时
定量精准配送，迷雾系统模拟南方湿度，反渗透设备净化水
质。“智能化把引种风险降到了最低。”王娟说，“夏天降温、
冬天保温，品种不再受地域限制，只服从市场需求。”

宁安镇莫咀村的蓝莓预计将在春节消费高峰期上市。
“预计批发价可达每斤 80元，优质果甚至能卖到每斤 150元
至 180元。错峰上市是打开市场的钥匙，更是对技术投入
的直接回报。160亩基地首年产值预计 300万元，第三年丰
产期能达到550万元。”王娟预估。

传统“猫冬”的季节，杨海娟和周边村民却在家门口实
现了就业——种植期每天用工 30 人至 40 人，生长期用工
10 人，到了采摘季每棚需 3 人修枝摘果。“种植蓝莓，冬天
反而最忙，这个月底就是大量用工的时候。”王娟调出用工
记录，用工需求随生产节奏梯度上升，春节前日均用工预
计将达 60人。

棚外，寒风瑟瑟；棚内，蓝莓花苞在精准管理的呵护下
酝酿着甜味。“二期 11个棚我们准备采用新型蓄热材料。”
王娟规划着下一轮的升级，她们打算明年开春前启动二期
建设，造价虽高，但土地利用率和保温效果却更优。
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12 月 10 日，室外气温低至零下，而宁夏丰
植源花卉批发市场的温室大棚内却暖意融融、
生机盎然。不同品种的蝴蝶兰在棚中“翩然起
舞”，各色鲜花吐露芬芳，绿萝藤蔓青翠欲滴。
一眼望去，春天好像被定格在了大棚里。

“我们市场共有 5万平方米温室花房，蝴蝶
兰种植大棚有 2万平方米，智能温室有 5000平
方米，草莓、葡萄等采摘大棚面积达 1.2万平方
米。即使在腊月，棚内温度也能稳定保持在
10℃至 22℃，刚好满足各类花卉的生长需求。”
丰植源花卉批发市场负责人陈光林一边带领记
者参观，一边介绍道。据了解，宁夏丰植源花卉
批发市场的商户分别来自广东、山东、广州等
地，花卉则主要售往银川周边市、县（区）。

作为宁夏规模较大的花卉集散基地，丰植
源花卉批发市场依托温室大棚的恒温优势，让

冬日花卉经济持续升温，不仅丰富了市民的冬日生活，更
走出了一条特色产业增收路，成为冬日里宁夏大棚经济
的生动缩影。

走进专营蝴蝶兰的5号大棚，数万株蝴蝶兰整齐排列，
白色、粉色、红色的花朵层层叠叠，宛如蝴蝶翩翩起舞。经
销商蒋名正忙着给前来挑选鲜花的顾客介绍产品。

“冬天正是蝴蝶兰的销售旺季，多用于结婚送礼或
者在春节期间增添节日氛围。虽然外面天寒地冻，但
棚里的花一点不受影响，反而因为临近节日，销量比平
时还高。”蒋名笑着说，“从 12 月初开始，订单就不断，
每天能卖出几十盆，周末销量更是翻倍。”蒋名种植了 5
栋蝴蝶兰大棚，从育苗到销售，已经形成了一条完整的
销售链。

“家里最近快要装修完了，想着买点绿植和盆栽装饰
一下，另外马上跨年了，也算是给家里添点喜庆的色彩。”
正在大棚内选购蝴蝶兰的顾客李勇说。除了销售花卉，
园区还供应花盆、花土、花架等花卉资材，可以满足不同
消费者的需求。

“在我们这里，你可以买到市场上 80%以上种类的
花，比如这一棵罗汉松，售价能够达到 2 万元。”商户刘
晓亮介绍道，他能够自信地说出这句话，离不开温室大
棚的科技加持。

温室大棚的科技赋能，让冬日花卉供应更有保障。
傍晚时分，记者在花卉市场的大棚外面看到，工作人员
通过遥控器把大棚外的黑色篷布放下，以保持棚内恒
温。“以前冬天种花卉全靠经验，温度、湿度不好把控，成
活率低。现在有了智能设备，棚内环境精准可控，花卉
品质大幅提升，损耗率从原来的 15%降到了 5%以下。”
陈光林说。

除了满足本地市民消费需求，丰植源的大棚花卉还
通过电商平台销往周边省区。大棚门口，打包工人正将
包装好的多肉植物、绿萝等绿植装箱，快递车在门口等候
发车。“我们借助抖音、微信视频号等渠道，通过发短视频
以及直播等方式，目前已将花卉卖到甘肃、陕西、内蒙古
等地。”商户王会淼说。

花卉产业的红火，还带动了周边村民就业增收。市
场里的不少工人都来自附近村庄，52岁的邢军就是其中
之一。“以前冬天没事干，现在在大棚里修剪花卉、打包货
物，一个月能挣 3000 多元，在家门口就能就业，特别方
便。”邢军说。

“旺季时能带动周边 100多人就业，涵盖花卉种植、养
护、销售、物流等多个环节，让村民在冬日里也能实现增
收。”陈光林说。

从寒冬里的温室大棚到千家万户的案头窗台，宁夏
各地花卉市场通过温室大棚，让“花经济”在寒冬焕发出
蓬勃生机。
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12月 11日，位于泾源县黄花乡羊槽村的
宁夏菇源生物科技发展有限公司菌棒生产车
间里，工人将刚拌好的料装入袋中，菌棒生产
有序进行。“这批菌棒，将运往宁夏多个食用菌
种植基地，用于推广‘南菌北种’模式。”公司负
责人马征说。

“别小看这些棒子，它藏着‘南菌北种’的
全部秘密。”马征拿起一根刚接完种的菌棒说，

“羊肚菌是‘菌中之王’，离了云贵川的酸性土
壤就像鱼离了水。我们把南方的‘脾气’拆成
弱酸、恒湿、温差等数据，全装在菌棒里。”

这个去年 9月才投产的新厂，补全了泾源
县“三个重点产业园+三个集中种植片区”菌
菇产业版图的关键一环。马征从福建带来的
技术团队，把南方深山里的微气候，翻译成北
方大棚能读懂的“数字语言”。“羊肚菌对温度

非常敏感，超过 20℃就‘发烧’，低于 5℃就‘感冒’。”他指
着恒温发菌区形象地打趣，“这里每 15分钟上传一次温
湿度数据，自动雾化、地暖增温，把菌丝‘忽悠’得以为自
己还在云南。”

马征还准备把这套技术“打包”成可复制的产品，让
人人都能种、都能赚。“目前，我们公司的长期就业岗位
有 80个，临时用工岗位 200余个，务工村民人均月收入
达 3500元。”马征说，“等大家伙把技术学好，我包回收、
包销售、包技术指导，村民只管把菌种好就有钱拿。”

“打包”二字，在 400多公里外的永宁县望远镇上河
村，变成了实实在在的收益。

“从下个月 20日开始采摘，每 5天到 7天采一次，盛
产期每棚每次能摘 200斤，有固定客商上门收购，每公
斤 80元。”上河村党支部书记田基伟算着账，“7分田一
棚，亩产鲜菇 500斤，能卖 2万元。明年我要扩到 20棚，
让全村人都跟着富起来。”

“以前这时候地里才刚翻耕，谁能想到咱西北的土
地里，能长出比肉还贵的菌子。”村民马香琴说，“等元旦
后采羊肚菌，每天人均工资 110元。老公跑大车，我照
顾娃的同时，一个月能挣三四千，年底还有分红。现在
不光采菌，我还自购了菌棒在家试种。”

上河村的 3栋菌棚，虽是田基伟带着干部们外出学
艺、请专家手把手教出来的，却和羊槽村菇源公司共享
着同一套技术逻辑：反季种植、精准控温、错峰上市。

两个相距 400公里的村庄，在同一个“南菌北种”故
事里，扮演着不同角色——羊槽村负责把南方的“气候”
打包成产品，上河村负责让这“气候”在土地上变现。实
现了“菌棒在宁夏流转，技术在田间共享，收益在农户手
里兑现”。
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“春节前，这批虾就可以上市了，主要售
往银川周边地区。这些鱼苗明年‘五一’前
后即可长成，能卖到北京、郑州、西安等地。”
12月 11日，在贺兰县晶诚水产养殖基地的
大棚内，加州鲈鱼、鳜鱼等名优品种在标准
化养殖池里灵动游弋，基地负责人高长城看
着池中的鱼露出笑容。

基地内利用内陆盐碱水“海水化”技术，
通过水质调配系统模拟海洋环境，结合自动
化恒温装置将水温精准控制在 25℃至 30℃
间。依托技术创新与协作赋能，贺兰县晶诚
水产养殖有限公司、宁夏蓝湾生态农业有限
公司等企业破解内陆盐碱地养殖难题，让

“海鱼陆养”成为冬日乡村产业的增收亮点，
鲜活水产品持续走俏市场。

作为宁夏首家南美白对虾养殖企业，
蓝湾生态养殖基地的创业之路充满挑战。“初期因
南北温差大，虾苗入塘后成活率非常低，前几年亏
损很多，直到 2019 年才开始盈利。”企业负责人强佐
成说。

“现在有了智能温控系统，水温误差不超过 1℃，
再加上模拟海水配比技术，海鱼在咱们西北内陆的大
棚里也能安稳过冬。”强佐成指着车间内的智能控制
面板介绍道。记者在现场看到，大棚内不仅配备了自
动化恒温装置，还安装了水质在线监测仪，工作人员
通过手机App即可实时掌握水温、溶解氧、pH值等关
键数据，实现全程智能化管理。

目前基地养殖面积达 1000多亩，除了养殖南美白
对虾和传统四大家鱼共 5个品种，还从福建引进了斑
节虾、大黄鱼、黄翅鱼、鲈鱼、黄尾鲑鱼等 7个新品种，
年产虾20万到30万斤，鱼类300多万斤。

在贺兰县晶诚水产养殖有限公司工厂化车间，
科技赋能的生态循环模式更显成效。“我们构建了

‘养殖—净化—种植’闭环系统，养殖尾水经生态沟
渠、稻田净化后可循环利用，实现零排放。”高长城指
着智能监测设备介绍。作为农业高新技术企业，晶诚
水产与上海海洋大学等院校深度合作，建成研发中心
并配备 10多台套检测设备，每年投入 100余万元研发
经费，已斩获多项实用新型专利。“未来公司还计划改
造养殖车间，引进新品种，持续升级工厂化循环水养
殖技术。”高长城说。

如今，我区水产养殖产业多点开花。水产品不仅
供应本地市场，还通过冷链物流销往陕西、甘肃等
地。“陆上海鲜”不仅丰富市民冬日餐桌，更成为带动
乡村全面振兴、促进农民增收的新引擎。
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本报记者 李昊斌 哈 玲 文/图


