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王嘉欣表示，少儿配置保险，遵循“社保+
商保”的配置原则，社保为基础，特点是低水

平广覆盖，解决基础需求；商保做补充，重点

覆盖查漏补缺，旨在提升品质。这就是为什

么提醒家长，在配置商业保险前一定要配置

社保的原因，很多父母还不知道，很多商业险

的理赔比例的高低，与孩子有无社保有关，有

社保的话，配置医疗险的成本也会更低。

近日，平安人寿宁夏分公司举行“冠军心

向未来”主题峰会，会上颁发了19个奖项，表彰

了231名优秀保险代理人。此次峰会通过荣誉

表彰旨在打造一支收入高、团队强、服务优、业

务好、品牌佳的团队，为客户提供“有温度的金

融产品”，成为“客户身边的管家”，助力宁夏保

险行业高质量发展。

在表彰盛典上，平安人寿宁夏分公司还

秉承爱与责任的理念，关注乡村振兴，助农发

展，为各位参会人员购买了 2万余元的西吉

土豆和粉条的执善心·乡村振兴公益大礼包

兑换券以实际行动践行乡村振兴。据悉，平

安人寿宁夏分公司一直关注乡村振兴，前期

采购 5万多元的鲜花，帮助受困花农，今后还

将推出执善心·乡村振兴公益项目，为大家推

荐扶贫助农产品，结合公司经营，以实际行动

助力乡村振兴。 （平安）

平安人寿宁夏分公司举行主题峰会

本报记者 方海鹰

六一儿童节马上
就到了，家长们都在精
心准备，要送给孩子最
好的的礼物。玩具、文
具、电子产品、现金红
包……该选什么还真
是一个难题。银川的张
女士为5岁的女儿买了
一份教育金保险，她希
望通过保单投资，能为
女儿将来储备教育金；
李先生则为调皮好动的
儿子买了一份意外险。
泰康人寿宁夏分公司业
务经理王嘉欣告诉记
者，每年六一儿童节前，
各家保险公司都会推出
少儿保险的新产品，给
孩子配置一套实用且完
备的保险计划，为孩子
营造健康富足的成长环
境，也成为越来越多父
母送给孩子六一节礼物
的首选。但是很多父母
在给孩子配置保险的时
候，都经历了多次咨询
和选择，也可能走过很
多弯路。即便如此，家
长们也不能因噎废食否
定保险配置的必要性。
本期王嘉欣从专业的角
度为家长们整理了一份
比较全面的少儿保险配
置方略，以供参考。

儿童节最“保险“的礼物 ：

给孩子配置保障计划

关于少儿重疾险和少儿年金，是大多数

家庭的主流配置。目前市场上的产品非常

丰富，可选择的范围也广。少儿重疾险产品

在选择方面，着重关注产品中约定病种的发

生概率，尤其是少儿在成长期的特定高发疾

病。随着时代的发展，少儿重疾险的责任不

断拓宽，赔付责任也越来越广，轻症中症多

次赔付成为主流配置，部分保险公司也针对

少儿更长的生命周期，推出重疾多次赔付的

重疾产品，价格与重疾单次赔付的产品相

比，略有上浮，家长们可以根据具体需求和

预算进行选择。

教育年金产品是年轻父母的选择。家

长们需要关注的是，根据行业监管要求，目

前市场在售的教育年金产品，前五年是不做

生存金返还的，产品的资金流动性相比其他

资金储备工具略微被动，在配置上要理性。

当然，如果选择分红型教育年金，则从第二

年就会根据险企上一年的经营情况收到产

品红利，较之非分红型产品，分红型产品多

了一份收益回报，提前收获资金的流动性，

可以是产品选择考虑的重点之一。面对教

育问题，年轻的家长们既想为孩子储备一笔

教育金，又对保费缴纳没有太多信心，可以

选择带有万能账户的教育年金。年金部分

是固定储备，万能账户可以做爸妈年终奖/宝
宝压岁钱的灵活追加，进退有余，不失为资

金储备的好方法

■社保配置必不可少

■商业医疗险是基础配置

医疗险是生活中最容易用到的保险产

品，也最影响我们的体验。大数据显示，孩

子在成长过程中最容易遇到的风险有：意外

摔伤擦伤/骨折，五官异物，消化道问题，比如

消化不良/积食，呼吸道问题，比如咽炎肺炎等

等。这些风险带来的医疗费用不高，但是发

生概率高，通过意外医疗和住院医疗产品就

能完美转嫁。其中意外医疗责任，通常包括

意外门诊，也包括意外住院；住院医疗责任，

字面理解就是生病住院可以报销的产品，疾

病门诊往往不在保险责任内，如果有门诊费

用报销需求，可以选择单独的门诊医疗产

品。以上的保险责任，在各个保险公司的产

品体系里都有，大多以附加险的形式出现，不

单独售卖，所以学生险成为上述保险责任的

最佳选择。以中国人寿学幼宝为例，3岁以上

的宝宝100元档，保险责任包含意外伤害医疗

1万元/年，疾病住院费用 8万元/年。有社保

的孩子发生意外，医疗费报销无免赔额，90%
报销；无社保的孩子免赔额75元，85%报销；

疾病住院方面，有社保的宝宝无免赔额，70%
报销，无社保免赔额100元，67%报销。

■百万医疗覆盖大额医疗费

有家长会问，大额医疗费学生险没法完

全覆盖医疗费，应该怎么办？王嘉欣表示，

配置百万医疗。百万医疗已经是现代家庭

所有成员的刚需。配置过商业医疗险的朋

友都知道，传统医疗险都是一年期，如果发

生理赔，第二年续保申请有可能被保险公司

拒绝。2021年国家颁布了最新的健康险，百

万医疗作为新形态的医疗险，不仅年度报销

金额高，突破社保目录，更出现保证续保版

本，根据各个公司规定，有保证续保 5年，10

年，15年的产品，最长可保证续保 20年。对

保险消费者来说，安全感来自于保险产品承

诺的长时间保证续保。泰康人寿的健康心

享百万医疗产品，保证续保 20年，是目前市

场上保证续保时间最长的产品之一，可报销

的医院不仅包含了二级及以上的公立医院，

更囊括了二级以上社保定点的私立医院和

数十家医院的特需病房/国际病房，不仅续保

有底气，同时也确保了就医品质，给孩子最

好的关爱和呵护。

■重疾险和教育年金险是主流配置


