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2016年，李世伟正式在厦门安家落户。妻
子是厦门同安区本地人，英语专业毕业，既是
李世伟的人生伴侣，也是他的创业伙伴。夫妻
俩携手打拼，在厦门扎下了根。

如今，李世伟已经从当年那个远赴福建的
懵懂少年，变成了在行业内小有名气的“技术
大拿”，可他始终没有忘记家乡，更没有忘记闽
宁协作给自己带来的机遇。

“没有闽宁协作的东风，没有福建这边良
好的就业创业环境，我现在可能还是那个在固
原老家出苦力的小伙。”李世伟说。

今年全国两会政府工作报告提出：“持续
开展大规模职业技能提升培训，让更多劳动者
拥有一技之长，更好就业增收。”李世伟觉得，
自己就是这句话最真实的写照——从体力务
工到技能就业，从经验积累到自主创业，借着
闽宁协作的东风，在东南沿海闯出了自己的一
片天地。

如今的李世伟，给企业定下了新的目标：
未来五六年，在浴室柜电子智能化细分领域做
到行业前三。

从西北山坳到东南沿海，从技校生到企业
负责人，李世伟的人生蜕变，是闽宁协作机制
持续深化的生动写照。

近年来，闽宁协作不断从“输血式”帮扶向
“造血式”协作转变，职业技能培训、劳务协作
对接、创业环境扶持等一系列举措，让越来越
多像李世伟一样的人走出大山，靠着一技之
长，在东南沿海的沃土上改写人生轨迹。

李世伟说，自己的根在宁夏，创业在福建，
未来会继续带着企业深耕实体经济，靠技术和
创新谋发展，也希望能为闽宁协作多做一点贡
献。“我希望自己的故事能让更多宁夏老乡看
到，走出大山，凭技能也能闯出人生新路。”

从打工人到创业者，从“做产品”到“卖知识”

宁夏人李世伟厦门“变形记”
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“来福建这么多年，我学到了很多。”3月
16日，坐在厦门同安区的办公室里，李世伟
操着一口夹杂着福建口音的普通话，语气里
满是感慨。回望这段跨越 2000多公里的人
生旅程，他的思绪又飘回了24年前的那个春
天。

2002年，18岁的李世伟站在固原老家的
村口，望着眼前的黄土坡，心里满是走出去的
渴望。

恰逢此时，福建莆田市一所私立技校来
固原招生，主打电子电路专业。宣传片里，干
净的车间、穿白大褂的工人，深深吸引了李世
伟。带着家人的担忧，他收拾好简单的行囊，
坐上了前往福建的火车。

“那时候就想走出大山，觉得能学一门技
术，比纯干体力活强。”可现实很快给了这个
西北小伙一记耳光。技校的三年制课程，只
上了一年半，学校就安排学生下车间干活，制
作钟表里的石英、电容器，每天弄得灰头土
脸。“本想着学技术，没想到还是要出苦力，这
不是我想要的，所以干了两个月就不干了。”

2003年 10月，经同学介绍，李世伟进入
莆田市一家中美合资企业工作，成为一名产
品检修质检员。这是李世伟真正意义上首次
接触电子行业，因此格外珍惜这份不用“出苦
力”的工作。

“那时候啥都不懂，就想跟着莆田本地的
师傅好好学技术，师傅把活交过来，我一个人
能干两个人的工作量。”凭着西北人的那股子
拼劲，加上企业完善的内部培训和晋升通道，
李世伟的成长速度肉眼可见。不会操作电
脑，他就自己报班学习；不懂质量管理，他就
啃书本一点点钻研。2005年，凭借出色的工
作表现，他从一名普通质检员升任质量管理
干部，月薪也涨了1000元。

“那两年的经历对我来说特别珍贵，不仅
教会了我做事的方法和流程，也明白了努力
就有回报的道理。”李世伟说，从一颗螺丝钉
的正确安装，到产品质检的每一个流程，都要
按标准执行。写工作日志、做质量记录，这些
看似琐碎的细节，为他日后的职业发展打下
了坚实的基础。

2005年，公司选派李世伟到厦门参加管
理培训，这成为他人生的又一个重要转折点。
凭借培训期间考取的 ISO内审员资质，他被推
荐到为古驰、路易威登等品牌做代工的一家公
司，出任质量总监，成为企业八级中高层，手底
下管着40多名员工，负责300多人的子公司全
流程质量工作。

2007年，李世伟进入福建的一家美国贸
易公司做外派验货员，虽然因为英语的短板
只能从验货员做起，却因此跑遍了全国。查
验山东的木头、广东的不锈钢、海南的木制
品……积累了丰富的行业经验。

“这些验货工作我手拿把掐，毕竟做了这
么多年质量管控工作，啥问题都逃不过我的眼
睛。”凭借过硬的技术，李世伟很快得到老板的
赏识，晋升为采购部门经理，负责中国区的采
购业务，不但薪资翻番，还能拿业绩提成。

在美企工作的6年，李世伟几乎走遍了全

国各地的展会，摸清了国内外市场的供需规
律，积累了丰富的客户资源和行业资源，也萌
生了自主创业的想法。

2013年，借着闽宁协作不断深化的东风，
以及福建良好的创业环境，李世伟创办了一家
日用百货进出口贸易公司，从打工者变成了创
业者，完成了职业生涯的又一次跨越。

创业的路，从来都不是一帆风顺。创业
初期的李世伟，虽有资源和人脉，却面临资
金短缺、不懂国外市场规则等难题，加之当
时全球金融危机、电商爆发冲击传统贸易等
原因，公司发展举步维艰。“那时候走了很多
弯路，开发了不少产品都失败了，才明白单
纯做贸易，拥有自己的核心竞争力才能走得
长远。”

2014 年，李世伟开始尝试工贸结合，于
2017年开设了注塑厂，想做产销一体化，却在
2019年遭遇了创业以来的最大危机。“当时开

发的塑料代铜产品完成了80%，结果市场关闭
了，订单全停了，前前后后亏了800多万元，连
房子都搭进去了。”说起那段至暗时刻，李世伟
感慨万千。

工厂停工、资金链断裂、合伙人撤资，多重
打击之下，他没有放弃，在2022年成立了洁乐
得（厦门）科技有限公司，将业务聚焦于电子产
品高端定制，并与松下、飞利浦、戴森等知名品
牌达成合作，靠着过硬的技术和产品质量，慢
慢走出了困境。

“给别人做代工，永远被别人卡脖子，只有
做高附加值的产品，打造自己的核心竞争力才
能走得长久。”这是李世伟多年创业得出的感
悟。如今的他，将企业发展定位在卫浴行业电
子智能化细分领域，为九牧、恒洁、科勒等知名
企业提供产品电子升级和赋能服务，还组建了
自己的工业设计团队，实现了从“做产品”到

“卖知识”的转变。
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李世伟在皮具厂工作时期留影。

李世伟在公司展厅向客户介绍产品。

李世伟（左）在加工车间查验产品。

李世伟在博览会上与客户合影。

李世伟与同事探讨产品功能。


